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Brushing Solutions

Technische Biirsten, die perfekt passen

Mit dem weltweit umfangreichsten Produktportfolio technischer Biirsten sind wir in allen Bereichen
der Industrie und des technischen Handels erfolgreich und nehmen die fiihrende Marktposition in
unserem Segment ein. Biirstentechnologie von Kullen-Koti — fir mehr Produktivitat, Sicherheit und
Wirtschaftlichkeit in vielen Prozessen und fir hocheffiziente Anwendungslésungen der Zukunft.

Gestalten Sie mit uns die Produktion von morgen!
Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir ab sofort einen:

Mitarbeiter Sales Support (m/w/d)

Ihre Aufgaben
e Allgemeiner Kundenkontakt per E-Mail und Telefon
e Online-Recherchen / Potentialkunden
e Aktive Kundenbetreuung und Stammdatenpflege
e Auftragsabwicklung
(Auftragserfassung, Angebotserstellung + Nachverfolgung, Lieferterminiiberwachung)
e Technische Beratung am Telefon
e Urlaubsvertretung Vertriebsinnendienst
e Allgemeine Vertriebsunterstiitzung
e B2B-Plattform Analysen / Auswertungen

Ihr Profil

e Abgeschlossene kaufménnische oder technische Berufsausbildung

e FErste Berufserfahrungen in vergleichbarer Position von Vorteil, Berufs- oder Quereinstieg méglich
e Technisches Grundverstandnis von Vorteil

e Ausgepragte kommunikative Fahigkeiten und ein freundliches kompetentes Auftreten

e Sicherer Umgang mit MS-Office sowie Anwenderkenntnisse mit ERP-Systemen

e Hohes Mal§ an Eigenorganisation und Mativation

e Englisch-Kenntnisse von Vorteil

Ihr Benefits

e Einen sicheren Arbeitsplatz in einem erfolgreichen mittelstandischen Unternehmen
* Motivierte und teamorientierte Kolleg*innen

e Flexible Arbeitszeit im Gleitzeitmodell

e 30 Urlaubstage pro Jahr

® Businesshike-Leasing

Interessiert? Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe
lhres frihestmdglichen Eintrittstermins sowie lhrer Gehaltsvorstellung.
Werden Sie Teil unseres Teams — wir freuen uns auf Sie!
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